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ARTPLUS AUKTIONEN

»Schwierig wird es,
wenn die Erben
sich streitenc

Seit zehn Jahren betreut die »Art Estate«des Auktionshauses
Van Ham Nachlasse von Kiinstlern - ein deutsches Sondermodell
und eine Arbeit, fur die es einen langen Atem braucht

enate Goldmann (Jahr-
gang 1967) kimmert sich
als Direktorin der VAN

= HAM ART ESTATE um die
Lebenswerke von Kiinstlerinnen
und Kiinstlern. Unser Kélner Kor-
respondent hat sie im Kunstdepot
getroffen und mit ihr Gber die auf-
wendige Pflege von Nachlassen,
Einfiihlungsvermégen, Geduld und
Vermarktungserfolge gesprochen.

ART: Wie grofd ist das Interesse
von Kiinstlern und deren Erben an
der VAN HAM ART ESTATE?

Renate Goldmann: Wir haben
zirka 100 Anfragen im Jahr aus
ganz Deutschland. Das zeigt natiir-
lich den groflen Bedarf, den es dafiir
gibt, Klinstlernachldsse professio-
nell zu pflegen und zu bewahren.
Man schitzt, dass in Deutschland
60000 Kiinstler leben. Die méchten
und sollen tber ihren Tod hinaus
gewirdigt werden.

Die 60000 finden nicht alle in den
Museen Platz. Wie teilt sich der
Markt fiir Kiinstlernachldsse auf?

Unter den deutschen Institutio-
nen, die Kiinstlernachldsse be-
treuen, sind wir ein Sondermodell,

158

_
LISTE DER

KUNSTLER

Van Ham betreut

die Werke von Bernd
Berner (1930-2002),
Karl Fred Dahmen (1917~
1981), Friedrich Gréasel
(1927-2013), Karl Hofer
(1878-1855), Alfonso
Hiippi (Jahrgang 1935),
Jean Leppien (1910~
1991), Tata Ronkholz
(1940-1997), Bernard
Schultze (1915-2005),
Ursula Schultze-Bluhm
(1921-1999) und Sarah
Schumann (1933-2019).

INTERVIEW: MICHAEL KOHLER,

FOTO: THEKLA EHLING

die Anbindung an ein Auktions-
haus ist hierzulande einzigartig.

In Deutschland gibt es das Archiv
fir Kiinstlernachlasse der STIFTUNG
KUNSTFONDS in Brauweiler, das

36 Nachldsse betreut, es gibt die
BERLINISCHE GALERIE, das Deutsche
Kunstarchivim GERMANISCHEN
NATIONALMUSEUM in Niirnberg
und private Kiinstlerstiftungen oder
Kiinstlermuseen sowie bekannte
Galerien wie Gisela Capitain oder
Spriith Magers. Weltweit arbeiten die
grofen Galerien auf diesem Gebiet,
Larry Gagosian vertritt 21 Nachldsse,
David Zwirner 21, bei Hauser & Wirth
sind es 36. Historisch gesehen sind
Kiinstlernachldsse seit den flinfziger
Jahren ein Thema, aber erstin den
letzten zehn Jahren kiimmert man
sich verstarkt darum.

Sie betreuen zurzeit zehn Nach- und
Vorlidsse von durchaus erfolgrei-
chen Kiinstlern, die am Markt aber
keine Selbstldufer sind. Was muss
ein Kiinstler mitbringen, um von
Thnen vermarktet zu werden?

Es ist oft so, dass auch in der Kar-
riere erfolgreicher Kiinstler ein Punkt
kommt, an dem die Wegbegleiter
verschwinden. Jeder Kiinstler hat zu
Lebzeiten ein Netzwerk, und diese
Netzwerke altern ebenfalls: Kurato-
ren wechseln den Ort, Journalisten
gehen in den Ruhestand, solche Ver-
anderungen. Dann ist es wichtig,

dass man die folgende Generation
begeistert oder dazu motiviert, sich
das Werk aus einer neuen Perspekti-
ve zu erschliefien. Ich darfihnen
ein Beispiel geben: Sarah Schumann
hat 1977 mit »Kiinstlerinnen inter-
national« eine berihmte Ausstel-
lung gemacht, konnte spéater wegen
der Pflege ihrer Partnerin Silvia Bo-
venschen aber nicht mehr so aktiv
in der Kunstszene sein. Die haben
wir jetzt im Grunde wiederentdeckt.

Friedrich Grisel dagegen ist
durch seine Rohrenskulpturenim
Aufenraum bekannt geworden.
BeiIThnen sieht man, dass erauch
ganz andere Werke geschaffen hat.

Am Anfang seiner Laufbahn ar-
beitete Grasel noch mit Keramik, ein
Gebiet, das in den letzten Jahren ei-
nen enormen Aufschwung erlebt hat.
So ergibt sich ein neuer Blick aufein
vor Jahrzehnten entstandenes Werk,
und man entdeckt die Kreativitat
eines Bildhauers, den man zu ken-
nen glaubte, noch mal ganz neu.
Was erhoffen sich Erben oder die
Kiinstler von Thnen?

Bei Vorldssen, wie zum Beispiel
von Alfonso Hiippi, geht es darum,
den eigenen Nachlass zu Lebzeiten



A
Renate Goldmann,
Direktorin der Van Ham
Art Estate, mit einem
Objekt »Ohne Titel«
von Alfonso Hiippi

>
Wenn nicht gerade
eine Ausstellung oder
ein ART-Fototermin
anstehen, werden
Aufnahmen wie diese
im Depot lichtge-
schiitzt aufbewahrt
TATA RONKHOLZ:
BACKEREI, KOLN-
EHRENFELD, HANSE-
MANNSTRASSE 2,
1980,29 X 40 CM
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»Es ist wichtig, dass
man die folgende
Generation begeistert
oder dazu motiviert,
sich ein Werk aus einer
neuen Perspektive

zu erschlief3en»

zu planen. Wir mochten ja nicht nur
bewahren, wir méchten gemeinsam
mit dem Kiinstler auch gestalten.
Da geht es etwa darum, wie Objekte
prasentiert werden oder welche
Farbe die Bilderrahmen haben sol-
len. Bei den Erben geht es natiirlich
auch um die Vermarktung. Zum
einen mochten die Familien gern
am Nachlass partizipieren, zum an-
deren muss die Arbeit mit dem
Nachlass finanziert werden.
Wie lduft die Vermarktung?

Als Auktionshaus kénnen
wir ausgesuchte Werke selbst ver-
steigern. Wir arbeiten aber auch
gern mit Galerien zusammen,
bei Tata Ronkholz mit Thomas Zan-
der in Koln, bei Karl Fred Dahmen
und Jean Leppien mit Schlichten-
maier in Stuttgart. So sind unsere
Kinstler auf Messen prisent, in-
ternationale Kuratoren und Samm-
ler werden aufmerksam.
Das klingt jetzt sehr geschiftlich.

Es gibt nattirlich auch den emo-
tionalen Aspekt. Bei vielen Erben
steht das Ansehen des Verstorbenen
im Vordergrund, und dem versu-
chen wir nachzukommen, indem
wir das Werk nicht nur pflegen und
vermarkten, sondern auch wissen-
schaftlich aufarbeiten und an In-
stitutionen vermitteln. Wir arbeiten
eng mit den Universitiaten in Koln,
Bonn und Diisseldorf zusammen
und stofien die Forschung beispiels-
weise uber informelle Kuinstler wie
Dahmen oder Bernard Schultze
mit an. Das hat schon oft gefruchtet,
etwa in Form von Masterarbeiten
und Dissertationen, deren Autoren
bei uns an den Originalen arbeiten
kénnen. Ein anderer Aspekt sind
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Blick in den Showroom
der Van Ham Art Estate
nit Arbeiten des
Schweizer Bildhauers
Alfonso Hippi

AA
Handschuhe sind
Pflicht, wenn Van-Ham-
Mitarbeiterin Elisa
Dorin ein Bild aus dem
Regal hervorzieht
BERND BERNER:

OHNE TITEL, 1966,
140X 125 CM

>
Fayence- und

Schamotteplastiken
von Friedrich Grasel
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»Es dauert allein bis zu
einem Jahr, bis ein

Nachlass aufgenommen

und aufgearbeitet ist,
und erst dann gehen wir
indie Vermarktung«

Ausstellungen in Museen, Kunsthal-
len und Kunstvereinen. Auch da ver-
suchen wir zu unterstiitzen, indem
wir Leihgaben zur Verfiigung stellen.
Was kann VAN HAM ART ESTATE,
was eine Galerie nicht kann?

Mein Team betreut die Estates
und Erben in allen Belangen. Wir ha-
ben im 4000 Quadratmeter grofien
Kunstdepot eine Logistik im Hinter-
grund mit vielen Mitarbeitern und
Schaltstellen. In der Regel bestehen
Nachlisse aus 200 bis 2000 Werken,
und dafiir brauchen sie schon ein
gewisses Volumen an Riumen und
Personal. Dartiber hinaus kann
eine langfristige Aufarbeitung des
(Euvres vor Ort erfolgen, wie das
Online-Werkverzeichnis von Bernd
Berner dokumentiert.

Was sagen Sie Menschen, denen Sie
absagen miissen?

Wenn mich Kiinstler oder Erben
ansprechen, versuche ich zumindest
immer, eine Beratung zu geben und
Kontakte zu vermitteln. Der Kreis
der Institutionen und Personen, die
sich in Deutschland um Kiinstler-
nachldsse kimmern, ist ja tiber-
schaubar. Ich bin mit allen im engen
Austausch, auch mit dem Bundes-
verband fiir Kiinstlernachldsse und
regionalen Archiven. Am Anfang
ist es generell wichtig, den Nachlass
zu sichten und zu ordnen und sich
Gedanken iiber Stiftungen und
Schenkungen zu machen. Dann
muss man eine individuelle Losung
finden. Es geht hier ja auch um kul-
turelles Erbe.

Sind Sie auch etwas Seelsorgerin?

Man muss Empathie mitbrin-
genund verstehen, dass esumden
Tod eines geliebten Menschen geht.
Ich hore viele Familiengeschichten,
Trauriges, aber auch Fréhliches,
nehme das sehrernst und versuche

mit meiner Arbeit, den Hinterbliebe-
nen ihren Weg etwas zu erleichtern.
Mussten Sie schon Erfahrungen
mit zerstrittenen Erbengemein-
schaften machen?

Fiir das Ansehen eines Kiinstlers
ist es immer schwierig, wenn sich
die Erben streiten. Wir raten dazu,
sich vorab zu einigen, schlie3lich geht
esum ein Lebenswerk. Gerade des-
wegen ist das Modell der Vorlasses
interessant, weil der Kiinstler zu
Lebzeiten Einfluss darauf nehmen
kann, was spater kommt. Man sollte
sich rechtzeitig mit dem Thema
auseinandersetzen, auch wenn dies
bedeutet, sich mit dem eigenen Tod
beschiftigen zu mussen.

Sie betreiben einen enormen Auf-
wand. Rechnet sich das Geschaft?

Die Arbeit ist tatsiachlich sehr
aufwendig, aber ohne diesen Auf-
wand ginge es nicht. Es dauert allein
bis zu einem Jahr, bis ein Nachlass
aufgenommen und aufgearbeitet
ist, und erst dann gehen wirindie
Vermarktung. Das Thema Nachlass-
management hat nichts mit Kurz-
fristigkeit zu tun, wir wollen nach-
haltig arbeiten. Auf die Dauer hoffen
wir natiirlich, dass die Finanzen
fiir alle Beteiligten ins Positive gehen.
Gibt es unter ihren Kiinstlern
schon Erfolgsgeschichten?

Bei Tata Ronkholz sind wir mit
den Preisen sehr sachte, aber stetig
nach oben gegangen. Bei Ursula
Schultze-Bluhm gab es einen Auk-
tionsrekord. Und auch bei Karl
Hofer zeigt die Kurve nach oben. /



